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Zusammenfassung des Prospekts

Die folgende Zusammenfassung ist als Einflihrung zu diesem Prospekt zu verstehen. Anleger
sollten wegen der wesentlich detaillierteren Informationen in anderen Teilen des Prospekts (ein-
schlie3lich des Finanzteils) ihre Anlageentscheidung auf die Priifung des gesamten Prospekts
stitzen.

Die Wacker Chemie AG (die ,,Gesellschaft” und gemeinsam mit ihren Tochtergesellschaften
., Wacker” oder die ,Wacker-Gruppe”), die Morgan Stanley Bank AG, Frankfurt am Main
(,,Morgan Stanley”), UBS Limited, London, (,,UBS Investment Bank’” und gemeinsam mit
Morgan Stanley ,,Globale Koordinatoren’) sowie die Dresdner Bank AG, Frankfurt am Main, BNP
PARIBAS, Paris, HSBC Trinkaus & Burkhardt KGaA, Diisseldorf, Bayerische Hypo- und
Vereinsbank AG, Miinchen, ABN AMRO Bank N.V. and NM Rothschild & Sons Limited (trading
together as ABN AMRO Rothschild, an unincorporated equity markets joint venture), London,
und die Bayerische Landesbank, Miinchen, (zusammen mit den Globalen Koordinatoren die
,,Konsortialbanken”) iibernehmen gemal3 § 5 Absatz 2 Satz 3 Nr. 4 Wertpapierprospektgesetz die
Verantwortung fiir den Inhalt dieser Zusammenfassung. Sie kénnen jedoch fiir den Inhalt der
Zusammenfassung nur haftbar gemacht werden, falls die Zusammenfassung irreflihrend,
unrichtig oder widerspriichlich ist, wenn sie zusammen mit den anderen Teilen dieses Prospekts
gelesen wird. Flir den Fall, dass vor einem Gericht Anspriiche aufgrund der in diesem Prospekt
enthaltenen Informationen geltend gemacht werden, kébnnte der als Klager auftretende Anleger
in Anwendung einzelstaatlicher Rechtsvorschriften der Staaten des Européischen Wirtschafts-
raums die Kosten flir die Ubersetzung des Prospekts vor Prozessbeginn zu tragen haben.

Uberblick zur Wacker-Gruppe und ihrer Geschaftstatigkeit

Wacker ist ein weltweit tatiges Unternehmen der chemischen Industrie, das in der Mehrzahl der
von ihm bedienten Markte mit seinem breiten Angebot an technologisch hochentwickelten Spe-
zialprodukten mit erheblichem Wertschopfungspotenzial fiir eine Vielzahl von Branchen und
Industrien flihrende Positionen einnimmt. Schwerpunkt der Geschaftstatigkeit von Wacker ist die
Verarbeitung von Silicium zu einer Vielzahl anorganischer Produkte fiir High-Tech-Anwendun-
gen. Wackers Produkte werden in verschiedenen Endmarkten mit hohen Wachstumsraten (wie
etwa Solarenergie, elektronische Giter, Pharma- und Pflegeprodukte) bendtigt. Als Hersteller
von Silikon- und Polymerprodukten verfligt Wacker zudem Uber eine starke Marktposition als
Zulieferer der Bau- und Automobilindustrie. Den spezifischen Bedtrfnissen ihrer Kunden kommt
Wacker durch die Fokussierung auf anwendungsorientierte Entwicklung und kundenbezogene
Losungen nach, die Basis der starken Ertragskraft der Wacker-Gruppe ist. Aufgrund der gro3ten-
teils anorganischen Natur seiner Produkte ist Wacker in geringerem Mal3e vom Olpreis abhangig
als andere Unternehmen der chemischen Industrie, die in hohem Male auf organische
Ausgangsstoffe angewiesen sind.

Wacker vertreibt und verkauft tiber 3.500 Produkte an mehr als 3.500 Kunden in tber 100 Lan-
dern. Wacker hat ein etabliertes globales Profil, betreibt weltweit 22 Produktionsstandorte und ist
durch Tochtergesellschaften und Vertriebsbiiros in iber 28 Landern in Europa, Amerika und
Asien, einschliel3lich einer etablierten Prasenz in China, vertreten. Nach Ansicht der Gesellschaft
verfligen Wacker-Produkte liber entscheidendes Wertschépfungspotenzial fir seine Kunden, da
sie Wert und Leistungsfahigkeit von deren Endprodukten steigern. Im Jahr 2005 erzielte die
Wacker-Gruppe mit ihrem grof3ten einzelnen Kunden 4,3 % ihres Umsatzes.

Das operative Geschaft von Wacker ist in fliinf Geschaftsbereiche eingeteilt, die jeder ein breites
Spektrum innovativer, hoch-spezialisierter Produkte, die haufig flihrende Marktpositionen ein-
nehmen, entwickeln, produzieren und vermarkten:

e WACKER SILICONES (rund 39 % des Konzernumsatzes im Geschaftsjahr 2005), einer der
weltweit grof3ten Hersteller von Silikonprodukten mit tGber 3.000 hoch spezifischen, inno-
vativen Produkten.

¢ WACKER POLYMERS (rund 17 % des Konzernumsatzes im Geschaftsjahr 2005), ein fih-
render Produzent hochentwickelter Bindemittel und polymerer Additive.
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WACKER FINE CHEMICALS (rund 4 % des Konzernumsatzes im Geschaftsjahr 2005) stellt
sowohl kundenspezifische als auch Standardprodukte im Bereich der Feinchemie auf
Grundlage fortschrittlicher chemischer und biochemischer Prozesse her.

WACKER POLYSILICON (rund 5 % des Konzernumsatzes im Geschaftsjahr 2005), einer der
weltweit fihrenden Hersteller hochreinen Polysiliciums flir die Verwendung sowohl im
Halbleiter- als auch im wachsenden Solarmarkt.

SILTRONIC (rund 33 % des Konzernumsatzes im Geschaftsjahr 2005), einer der weltweit
grof3ten Hersteller hochreiner Siliciumwafer fiir die Halbleiterindustrie und maRR3geblicher
Lieferant der meisten fihrenden Halbleiterhersteller.

Im Geschaftsjahr 2005 hat die Wacker-Gruppe Umsatze in Hohe von € 2.756 Mio. (€ 2.504 Mio. im
Geschaftsjahr 2004) erzielt. Zum 31. Dezember 2005 beschaftigte sie 14.434 Mitarbeiter
(14.688 zum 31. Dezember 2004).

Wettbewerbsstarken

Nach Einschatzung der Gesellschaft profitiert Wacker von den folgenden Starken im Wettbewerb,
die eine hervorragende Ausgangsbasis fir zuklinftiges Wachstum bilden:

Fiihrende Marktpositionen in attraktiven Markten: \Wacker halt fiihrende Marktpositio-
nen in einer Vielzahl von attraktiven Markten. In allen fiinf Geschéaftsbereichen wird der
weit Uberwiegende Teil der Umsatze in Markten erwirtschaftet, in denen Wacker nach
eigener Einschatzung zu den weltweit drei nach Umsatz filhrenden Unternehmen zahlt,
wobei Wacker in einer Reihe strategisch besonders relevanter Bereiche und Produkte
klarer Marktfiihrer ist.

— WACKER SILICONES war im Jahr 2005 der weltweit drittgroBte Produzent von
Silikonprodukten und Weltmarktfihrer im Bereich der Silikone im Bautenschutz
(Quelle: Untersuchungen von Bowrey Consulting bzw. eigene Schétzung).

— WACKER POLYMERS war im Jahr 2005 der weltweit grof3te Hersteller von
Dispersionspulvern, Baudispersionen und Kaugummi-Rohmasse (Quelle: Untersu-
chungen von AC Treuhand bzw. eigene Einschétzung).

— WACKER FINE CHEMICALS ist nach eigener Einschatzung der weltweit gro3te Herstel-
ler von Cyclodextrin und Acetylaceton.

— WACKER POLYSILICON ist der weltweit zweitgrof3te Hersteller von Polysilicium und
Marktfihrer fur Polysilicium-Anwendungen in der Solarindustrie (Quelle: Untersu-
chungen von SEMI bzw. eigene Schétzung).

— SILTRONIC ist der weltweit drittgro3te Hersteller von Siliciumwafern und in bestimm-
ten Teilbereichen des Wafermarktes, wie z.B. bei Wafern fiir PowerMOS — Anwendun-
gen, Weltmarktfiihrer (Quelle: Untersuchungen von Gartner bzw. eigene Schétzung).

Globale Aufstellung mit wachsender Prdasenz in Asien: Die Wacker-Gruppe ist in allen
wichtigen geographischen Markten fir Spezialchemikalien und hochentwickelte Materia-
lien vertreten. Wacker betreibt weltweit 22 Produktionsstatten und ist durch Tochterge-
sellschaften und Vertriebsbilros in Gber 28 Landern prasent. Nicht zuletzt dank seiner
etablierten Prasenz mit Produktionsanlagen in Asien, insbesondere in China, verflgt
Wacker Uber einen wesentlichen Fokus auf wachstumsstarke Regionen.

Geringe Abhingigkeit von OI- und Rohstoffpreisen: Der GroRteil von Wackers Produk-
tion ist unabhangig von petrochemischen Rohstoffen. Lediglich im Geschaftsbereich
WACKER POLYMERS werden gréBere Mengen petrochemischer Rohstoffe bendtigt.
Ethylen und Methanol, die fir Wacker bedeutendsten Rohstoffe mit OI- bzw.
Energiepreissensibilitat, machten 2004 und 2005 10 % bzw. 11 % des gesamten Material-
aufwands in Hohe von insgesamt € 859 Mio. (2004) bzw. € 969 Mio. (2005) aus. Zudem
wird der Energiebedarf an Wackers groRtem Standort in Burghausen vollstdndig durch
von Wacker betriebene Kraftwerke gedeckt und auf der Produktseite profitiert Wacker als
Zulieferer fir die Solarindustrie indirekt von hohen Olpreisen.
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Vorteilhafte Kostenstruktur: Wacker ist in allen fiinf Geschaftsbereichen auf die Erhal-
tung ihrer wettbewerbsfahigen Kostenstruktur fokussiert und setzt kontinuierlich eine
Vielzahl von Projekten zur Optimierung der Produktionskosten um. Hierbei profitiert
Wacker von der einzigartigen Integration der Produktionsprozesse an seinen Standorten,
insbesondere in Burghausen, die wesentliche Kostenvorteile begriindet. Auch die erfolg-
reiche Restrukturierung von SILTRONIC mit einer Verbesserung des EBIT von SILTRONIC
um € 106,5 Mio. im Geschaftsjahr 2005 gegeniiber dem Vorjahr ist ein Beweis fiir Wackers
Starke beim Kostenmanagement. Weiteres zentrales Instrument zur Kontrolle von
Investitionskosten sind Joint Ventures, die bei gleichzeitiger Maximierung von Synergien
die kontrollierte und fokussierte Expansion in neue Wachstumsmarkte ermdglichen.

Fokus auf Technologie zur Steigerung von Nachfrage und Kundenbindung: Nach
Ansicht der Gesellschaft konnte sich Wacker durch seine Konzentration auf Forschung
und Entwicklung und daraus resultierende Technologievorspringe in einer Vielzahl sei-
ner Geschaftsaktivitaten als Technologiefiihrer etablieren. Viele von Wackers Produkten
bieten erhebliche technologische Vorteile flir bestimmte Anwendungen gegeniiber den
hierflir haufig verwandten Massenprodukten. Hieraus resultiert ein bedeutendes Markt-
potential fiir Wackers Produkte als Ersatzmaterialien flir bestehende Anwendungen.

Hohe Markteintrittsbarrieren: Eine Vielzahl der von der Wacker-Gruppe bedienten
Markte profitieren von den nachfolgend aufgefiihrten hohen Markteintrittsbarrieren und
Wacker hat in seinen Geschaftsbereichen (iblicherweise nur wenige Mitbewerber.

— Viele der von Wacker hergestellten Produkte setzen ein hohes Mal3 an technologi-
schem Know-how voraus.

— Neue Produkte werden haufig auf Basis detaillierter und spezifischer Kundenanforde-
rungen in enger Zusammenarbeit mit diesen entwickelt, was den Aufbau langfristiger
Kundenbindungen ermaoglicht.

— Produktionsprozesse und Produkte bediirfen regelmaRig 6ffentlicher Genehmigungen
durch Bau-, Lebensmittel- oder andere Aufsichtsbehdérden.

— Der Investitionsaufwand fiir hochvolumige Produktionsanlagen fiir chemische Pro-
dukte und Siliciumwafer ist hoch und entsprechende Investitionen werden daher typi-
scherweise nur von etablierten Herstellern vorgenommen.

Strategie

Wacker konzentriert sich auf die vielfaltigen Wachstumschancen in allen Geschaftsbereichen, um
weiterhin profitables Wachstum zu generieren.

Expandieren in Produktbereiche mit attraktiven Wachstumschancen: Das strategische
Ziel aller Geschaftsbereiche, insbesondere in Bereichen, in denen Wacker bereits lber
fihrende Marktpositionen und substanzielles technologisches Know-how verfligt, ist die
zielgerichtete Investition in Produktmarkte mit starkem Wachstumspotential. Beispiele
hierflir sind:

— Die geplanten Investitionen von WACKER SILICONES in Produktionsanlagen fur
Siloxan, dem mal3geblichen Vorprodukt fir die Herstellung von Silikon-Produkten, far
das weltweit aufgrund begrenzter Produktionskapazitaten gegenwartig ein Engpass
besteht.

— Die Erweiterung der Produktionskapazitaten der WACKER POLYSILICON mit einer
neuen Produktionsanlage in Burghausen fiir Polysilicium, fiir das insbesondere sei-
tens der Solarindustrie gegenwartig ein starker Nachfrageliberhang besteht.

— Das Bekenntnis von SILTRONIC zu 300 mm Siliciumwafern als Wachstumsmotor fir
den Wafermarkt mit seiner neuen Produktionsanlage in Freiberg und dem geplanten
Joint Venture mit Samsung zur Errichtung einer weiteren Produktionsanlage in Singa-

pur.

Ausschopfen des technologischen Vorsprungs: Nach Ansicht der Gesellschaft enthalt
ihr diversifiziertes Produktportfolio eine Reihe von Produkten, die — wie beispielsweise
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Silikonelastomere oder Dispersionspulver — wesentliche technologische Vorteile gegen-
Uber bestehenden Wettbewerbsprodukten bieten und dadurch ein hohes Potential als
Ersatzverwendungen fiir verschiedene Anwendungen haben. Durch Konzentration auf
derartige technologisch vorteilhafte Produkte mit hohem Substitutionspotenzial und die
kontinuierliche Markteinfihrung neu entwickelter Produkte beabsichtigt Wacker, ein
Ertragswachstum zu generieren, welches uber dem Wachstum des allgemeinen Markts
fir chemische Produkte liegt.

e Fokussieren auf geographische Regionen mit starkem Wachstumspotential: \Wacker ist
ein weltweit tatiges Unternehmen mit einer starken Marktprasenz in allen Wirtschaftsre-
gionen und verfligt Giber Produktionsanlagen in Europa, Asien und Amerika. Die Gesell-
schaft erwartet, dass Asien, und insbesondere China, in den nachsten Jahren weiterhin
ein Uberdurchschnittliches Wachstum verzeichnet. Die Wacker-Gruppe ist bereits mit
Produktionsanlagen und Vertrieb in China prasent und beabsichtigt einen deutlichen
Ausbau ihrer dortigen Geschaftsaktivitaten.

* Weiteres Steigern der Ertragskraft: \Wacker beabsichtigt, die erreichte Ertragskraft auch
bei betrachtlichen Wachstumsinvestitionen weiter zu steigern. Die Grundlage hierfir
sieht die Gesellschaft in Wackers in vielen Bereichen fiihrenden Marktpositionen, ihrer
Technologieflihrerschaft, der Vielzahl von Wackers spezialisierten Produkten und langfri-
stigen Kundenbeziehungen sowie der strengen Kostendisziplin. Gezielte MaRnahmen wie
etwa der vorrangige Ausbau bestehender Produktionskapazitaten, die Zusammenarbeit
mit Partnern in Joint Ventures sowie die Beteiligung von Kunden an der Finanzierung
neuer Produktionsanlagen sollen die notwendigen Investitionskosten weiter minimieren.
Viele von Wackers Produkten sind hochspezialisiert bzw. an spezifischen Kundenanforde-
rungen angepasst, unterliegen daher einem weniger starken Preisdruck und weisen
somit stabilere Ertragsmargen auf. Ahnliches gilt fur derzeit knappe, rohstoffnahe Pro-
dukte wie Siloxan und Polysilicium.

Weitere wesentliche Angaben betreffend die Gesellschaft

Vorstand ........................ Dr. Peter-Alexander Wacker (Vorsitzender des Vorstands),
Dr. Rudolf Staudigl, Dr. Joachim Rauhut und Auguste
Willems.

Abschlusspriifer.................. KPMG Deutsche Treuhand-Gesellschaft Aktiengesellschaft

Wirtschaftsprifungsgesellschaft, = Ganghoferstr. 29,
80339 Miinchen, ein Mitglied der deutschen Wirtschafts-
prafungskammer.

Grundkapital und Aktien ......... Das Grundkapital der Wacker Chemie AG betragt
€ 260.763.000,00 und ist in 52.152.600 auf den Inhaber lau-
tende Stammaktien ohne Nennbetrag (Stlickaktien) mit
einem anteiligen Betrag am Grundkapital von €5,00 je
Stlckaktie eingeteilt, die eine anteilige Berechtigung am
Gewinn der Gesellschaft und in der Hauptversammlung
der Gesellschaft jeweils eine Stimme gewahren.

Geschafte und Rechtsbeziehungen

mit nahestehenden Personen ... .. Die Blue Elephant Holding GmbH hat im Jahr 2005 eine
Beteiligung in Hohe von 44,4 % an der Wacker-Chemie
GmbH von der Hoechst AG erworben. Zwischen der Blue
Elephant Holding GmbH und Unternehmen der Morgan
Stanley-Gruppe (handelnd teilweise fiir eigene, teilweise
fir fremde Rechnung) bestehen vertragliche Beziehungen,
die der Finanzierung dieses Erwerbs dienten. Die Blue
Elephant Holding GmbH wird die Finanzierung mit den ihr
zustehenden Erldsen aus dem Angebot zurickfihren. Im
August 2005 hat die Wacker-Chemie GmbH von der Blue
Elephant Holding GmbH und der Morgan Stanley & Co.
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Inc. insgesamt 15 % eigene GmbH-Anteile zu einem Kauf-
preis von € 142,6 Mio. erworben.

Zusammenfassung des Angebots

Angebot .......... ... ... ... ..., Das Angebot besteht aus einem o6ffentlichen Angebot in
der Bundesrepublik Deutschland und Privatplatzierungen
in bestimmten anderen Jurisdiktionen auf3erhalb der Bun-
desrepublik Deutschland einer noch festzusetzenden und
in einem Nachtrag bekanntzugebenden Maximalzahl von
Aktien der Wacker Chemie AG (zuzliglich eventueller Mehr-
zuteilungen einer noch festzusetzenden und in einem
Nachtrag bekanntzugebenden Maximalzahl von Aktien der
Wacker Chemie AG).

Die Wacker Chemie AG und die weiteren abgebenden
Aktionare behalten sich gemeinsam mit den Globalen
Koordinatoren das Recht vor, die Anzahl der angebotenen
Aktien zu erhohen oder zu verringern.

In den Vereinigten Staaten von Amerika werden die Aktien
an qualifizierte institutionelle Anleger im Rahmen einer
Platzierung gemafl Rule 144A nach dem U.S. Securities Act
angeboten. AuBerhalb der Vereinigten Staaten werden die
angebotenen Aktien im Rahmen einer Platzierung gemaf
Regulation S nach dem U.S. Securities Act angeboten.

Angebotene Aktien............... Gegenstand des Angebots sind eine noch festzusetzende
und in einem Nachtrag bekanntzugebende Maximalzahl
von auf den Inhaber lautenden Stammaktien ohne Nenn-
betrag (Stuckaktien) mit einem anteiligen Betrag des
Grundkapitals von jeweils € 5,00 und mit voller Gewinnan-
teilberechtigung ab dem 1. Januar 2006.

Eine noch festzusetzende und in einem Nachtrag bekannt-
zugebende Maximalzahl der angebotenen Aktien stammen
aus dem Eigentum der Gesellschaft und eine noch festzu-
setzende und in einem Nachtrag bekanntzugebende
Maximalzahl der angebotenen Aktien stammen aus dem
Eigentum der weiteren abgebenden Aktionare.

Zudem konnen Mehrzuteilungen fiir eine jeweils noch fest-
zusetzende und in einem Nachtrag bekanntzugebende
Maximalzahl von Aktien der Gesellschaft aus dem Eigen-
tum der Gesellschaft bzw. aus dem Eigentum der Blue
Elephant Holding GmbH vorgenommen werden.

Angebotszeitraum ............... Das Angebot beginnt voraussichtlich am Freitag, den
31. Marz 2006, und endet voraussichtlich am Freitag, den
7. April 2006. Beginn und voraussichtliches Ende des
Angebotszeitraums, wahrend dem die Anleger die Mdg-
lichkeit erhalten, Kaufangebote fiir die Aktien abzugeben,
werden zusammen mit der Preisspanne unter anderem in
Form eines Nachtrags zum Prospekt bekannt gegeben.

Kaufangebote sind bis zum Ende des Angebotszeitraums
frei widerruflich.

Am letzten Tag des Angebotszeitraums wird die Abgabe
von Kaufangeboten bis 12.00 Uhr (MESZ) fiir Privatanleger
und bis 17.00 Uhr (MESZ) fir institutionelle Investoren
moglich sein.
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Abgebende Aktionare ............

Globale Koordinatoren und
Joint Bookrunners ...............

Retail Coordinator und Joint

Lead Manager ...................

Co-Lead Managers ...............

Co-Managers ....................

Preisspanne und
Platzierungspreis.................

Die Gesellschaft und die weiteren abgebenden Aktionare
behalten sich gemeinsam mit den Globalen Koordinatoren
das Recht vor, bis zum letzten Tag des Angebotszeitraums
die Angebotsbedingungen zu andern.

Sofern von der Moglichkeit, die Angebotsbedingungen zu
andern, Gebrauch gemacht wird, wird die Anderung iiber
elektronische Medien wie Reuters oder Bloomberg, und,
sofern nach Wertpapierhandelsgesetz und Wertpapier-
prospektgesetz erforderlich, als Ad-hoc Mitteilung und als
Nachtrag zu diesem Prospekt veroffentlicht werden; eine
individuelle Unterrichtung der Anleger, die Kaufangebote
abgegeben haben, erfolgt nicht.

Wacker Chemie AG (eigene Aktien), Blue Elephant Holding
GmbH und Morgan Stanley & Co. Inc. An der Blue
Elephant Holding GmbH halt der Vorsitzende des Vor-
stands der Gesellschaft, Herr Dr. Peter-Alexander Wacker,
eine Mehrheit des Kapitals und der Stimmrechte.

Morgan Stanley Bank AG, Frankfurt am Main
UBS Limited, London

Dresdner Bank AG, Frankfurt

BNP PARIBAS, Paris
HSBC Trinkaus & Burkhardt KGaA, Diisseldorf
Bayerische Hypo- und Vereinsbank AG, Miinchen

ABN AMRO Bank N.V. and NM Rothschild & Sons Limited,
London
Bayerische Landesbank, Miinchen

Die Preisspanne, innerhalb derer Kaufangebote abgegeben
werden konnen, wird zusammen mit dem Angebotszeit-
raum in Form eines Nachtrags zu diesem Prospekt unter
der Internetadresse der Gesellschaft vor Beginn des
Angebotszeitraums veroffentlicht werden. Der Nachtrag
wird auBerdem wahrend der (blichen Geschaftszeiten bei
der Gesellschaft, den Konsortialbanken sowie bei der
Zulassungsstelle der Frankfurter Wertpapierborse kosten-
los erhaltlich sein. Eine Mitteilung Uber die Veroffentli-
chung des Nachtrags wird zum frihestmoglichen
Zeitpunkt, moglichst einen Werktag nach der Veroffentli-
chung des Nachtrags in der Frankfurter Allgemeinen Zei-
tung erscheinen.

Der Platzierungspreis je angebotener Aktie wird von der
Gesellschaft, den abgebenden Aktiondren und den Globa-
len Koordinatoren mit Hilfe eines im Bookbuilding-Verfah-
ren erstellten Orderbuchs gemeinsam festgelegt.
Grundlage dieses Bookbuilding-Verfahrens wird die
Preisspanne sein, die vor Beginn des Angebotszeitraums
in Form eines Nachtrags veroffentlicht werden wird. Der
Preisfestsetzung liegen die im sog. Orderbuch gesammel-
ten Kaufangebote zu Grunde, die von Investoren wahrend
des Angebotszeitraums abgegeben werden. Der Platzier-
ungspreis wird im Anschluss hieran im Wege einer Ad-hoc
Mitteilung Uber ein elektronisch betriebenes Informations-
system und unter der Internetadresse der Gesellschaft
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Borsennotierung ........

Lieferung und Abrechnung .......

Mehrzuteilung/Stabilisierung . . . ..

Greenshoe-Option. .. .. ..

Allgemeine Zuteilungskriterien. . ..

Bevorrechtigte Zuteilung

sowie frlihestens am darauf folgenden Werktag durch
Bekanntmachung in der Frankfurter Allgemeinen Zeitung
veroffentlicht werden. Insbesondere fir den Fall, dass das
Platzierungsvolumen nicht ausreicht, samtliche Kaufauf-
trage zum Platzierungspreis zu bedienen, behalten sich die
Konsortialbanken vor, Kaufangebote nicht oder nur teil-
weise anzunehmen.

Die Zulassung séamtlicher Aktien der Gesellschaft zum Bor-
senhandel im amtlichen Markt mit gleichzeitiger Zulassung
zum Teilbereich des amtlichen Marktes mit weiteren
Zulassungsfolgepflichten (Prime Standard) an der Frank-
furter Wertpapierborse wird voraussichtlich in der Woche
vom 27. Marz 2006 beantragt werden und wird voraus-
sichtlich am letzten Werktag des Angebotszeitraums erfol-
gen. Die Notierungsaufnahme wird voraussichtlich einen
Borsentag nach Ablauf des Angebotszeitraums erfolgen,
d.h. voraussichtlich am 10. April 2006.

Die angebotenen Aktien werden voraussichtlich zwei
Bankarbeitstage nach Notierungsaufnahme gegen Zahlung
des Platzierungspreises geliefert, d.h. voraussichtlich am
12. April 2006.

Im Zusammenhang mit der Platzierung kdnnen im recht-
lich zulassigen Umfang Mehrzuteilungen und so genannte
StabilisierungsmalRnahmen vorgenommen werden.

Im Hinblick auf eine eventuelle Mehrzuteilung werden
Morgan Stanley (fir Rechnung der Konsortialbanken)
Aktien der Gesellschaft im Wege von Wertpapierdarlehen
von der Blue Elephant Holding GmbH (in H6he einer noch
festzusetzenden und in einem Nachtrag bekanntzugeben-
den Maximalzahl) und von der Gesellschaft (in Hohe einer
noch festzusetzenden und in einem Nachtrag bekanntzuge-
benden Maximalzahl) zur Verfligung gestellt werden.

Morgan Stanley (fir Rechnung der Konsortialbanken) hat
ferner die Option, weitere Aktien der Gesellschaft von der
Blue Elephant Holding GmbH (in Hohe einer noch festzu-
setzenden und in einem Nachtrag bekanntzugebenden
Maximalzahl) und von der Gesellschaft (in Hohe einer noch
festzusetzenden und in einem Nachtrag bekanntzugeben-
den Maximalzahl) zum Platzierungspreis zu erwerben.
Diese Optionen enden 30 Tage nach Aufnahme der
Borsennotierung der Aktien.

Die Gesellschaft, die abgebenden Aktiondre und die Kon-
sortialbanken werden die ,,Grundséatze fiir die Zuteilung
von Aktienemissionen an Privatanleger’ beachten, die am
7. Juni 2000 von der Borsensachverstandigenkommission
beim Bundesministerium der Finanzen herausgegeben
wurden.

Die Gesellschaft beabsichtigt, Aktien wie folgt bevorrech-
tigt zuzuteilen:

Im Rahmen der bevorrechtigten Zuteilung wird ein
Grol3teil der Mitarbeiter der Wacker-Gruppe in Deutsch-
land (ausschlieBlich der Mitglieder des Vorstands und des
Aufsichtsrats sowie ausgewahlter leitender Mitarbeiter) die
Gelegenheit erhalten, Aktien mit einem Gegenwert von
jeweils bis zu €5.000 (abgerundet auf die nachste volle
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Marktschutzvereinbarung/
VerauBerungsbeschrankungen

(Lock-up)

Aktienstlickzahl) bevorrechtigt zum Platzierungspreis zu
erwerben (insgesamt konnen auf diese Weise Aktien im
Gegenwert von bis zu rund € 58 Mio. bevorrechtigt zuge-
teilt werden). Daneben werden ausgewahlte leitende Mit-
arbeiter die Gelegenheit erhalten, Aktien mit einem
Gegenwert von jeweils bis zu € 50.000 (abgerundet auf die
nachste volle Aktienstickzahl) bevorrechtigt zum
Platzierungspreis zu erwerben (insgesamt konnen auf
diese Weise Aktien im Gegenwert von bis zu rund
€ 1,2 Mio. bevorrechtigt zugeteilt werden). Die Mitglieder
des Vorstands und des Aufsichtsrats der Wacker Chemie
AG werden die Gelegenheit erhalten, Aktien mit einem
Gegenwert von jeweils bis zu € 500.000 (abgerundet auf
die nachste volle Aktienstickzahl) bevorrechtigt zum
Platzierungspreis zu erwerben (insgesamt konnen auf
diese Weise Aktien im Gegenwert von bis zu rund € 10 Mio.
bevorrechtigt zugeteilt werden).

Den betreffenden Mitarbeitern und Organmitgliedern soll
hierbei, soweit zwischen ihnen und der Wacker-Gruppe ein
Anstellungsverhaltnis besteht und sie Aktien im Gegen-
wert von mindestens € 500 gezeichnet haben, jeweils unter
Berucksichtigung der Bestimmungen uber die steuerfreie
Uberlassung von Vermdgensbeteiligungen an Arbeitneh-
mer ein Preisnachlass von insgesamt € 135 gewahrt wer-
den.

Die betreffenden Mitarbeiter bzw. Organmitglieder werden
sich verpflichten, die im Rahmen der bevorrechtigten
Zuteilung erworbenen Aktien bis zum 31. Oktober 2006
nicht zu verauf3ern.

Die Gesellschaft hat sich vorbehaltlich bestimmter Ausnah-
men, insbesondere hinsichtlich Aktienausgaben an Mitar-
beiter der Gesellschaft sowie Akquisitionen, Beteiligungen
und Joint Ventures, soweit bestimmte Voraussetzungen
eingehalten werden, verpflichtet, bis sechs Monate nach
der Notierungsaufnahme der Aktien der Gesellschaft an
der Frankfurter Wertpapierbérse ohne vorherige schriftli-
che Zustimmung der Globalen Koordinatoren keine Aktien
der Gesellschaft direkt oder indirekt anzubieten, zu verkau-
fen oder zu veraullern, dies anzukiindigen oder sonstige
MaBBnahmen zu ergreifen oder zu veranlassen, die einer
Veraullerung wirtschaftlich entsprechen, sowie keine Kapi-
talerhohung aus genehmigtem Kapital anzukiindigen oder
durchzufiihren, der Hauptversammlung keine Kapitaler-
hohung zur Beschlussfassung vorzulegen und keine eige-
nen Aktien zu verauf3ern.

Die weiteren abgebenden Aktionare und die Dr. Alexander
Wacker Familiengesellschaft mbH haben sich, vorbehalt-
lich bestimmter Ausnahmen, verpflichtet, bis sechs
Monate nach der Notierungsaufnahme der Aktien der
Gesellschaft an der Frankfurter Wertpapierb6rse ohne vor-
herige schriftliche Zustimmung der Globalen Koordinato-
ren keine Aktien der Gesellschaft direkt oder indirekt
anzubieten, zu verkaufen oder zu verauf3ern, dies anzukin-
digen oder sonstige MalRnahmen zu ergreifen, die einer
Veraullerung wirtschaftlich entsprechen.
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Kosten des Borsengangs fiir die
Gesellschaft/Verwendung des
Platzierungserloses...............

International Securities
Identification Number (ISIN) . ... ..

Wertpapierkennnummer (WKN) . . .
CommonCode...................

Borsenkiirzel .....................

Aufgrund der Abhéangigkeit der Kosten von der Gesamt-
zahl der platzierten Aktien und dem Platzierungspreis,
durch die sich die Hohe der Provisionen bestimmen, lassen
sich die der Gesellschaft aufgrund des Borsengangs ent-
stehenden Kosten zum gegenwartigen Zeitpunkt nicht
verlasslich vorhersagen. Die Gesellschaft schatzt, dass
sonstige, nicht die Provisionen der Konsortialbanken
betreffende Kosten zwischen € 4 Mio. und € 6 Mio. liegen
werden. Eine Schatzung der Gesamtkosten des Borsen-
gangs einschlieB3lich Provisionen wird die Gesellschaft
zusammen mit dem Nachtrag, mit dem die Preisspanne
bekanntgemacht wird, veroffentlichen.

Der Gesellschaft fliel3t im Rahmen des Angebots der Netto-
emissionserlds, d.h. der Bruttoemissionserldos aus dem
Verkauf der endgliltig platzierten eigenen Aktien abziiglich
des von der Gesellschaft zu tragenden Anteils der Kosten
der Emission, zu. Die Gesellschaft plant, den Nettoemis-
sionserlds zur Finanzierung ihrer geplanten Wachstumsin-
vestitionen zu verwenden. Die Schwerpunkte liegen hier
auf dem Aufbau der Produktionskapazitaten in Zhangjia-
gang im Geschaftsbereich WACKER SILICONES, der Errich-
tung der neuen Produktionsanlage fiir Polysilicium in
Burghausen im Geschaftsbereich WACKER POLYSILICON
und den Kapazitatserweiterungen fiir die Produktion von
300 mm Wafern (durch Optimierung der bestehenden
Produktionsprozesse in Burghausen und Freiberg und das
geplante Joint Venture mit Samsung in Singapur) im
Geschaftsbereich SILTRONIC.

Die Hohe des Bruttoemissionserldses aus dem Verkauf der
Aktien im Rahmen des Angebots hangt von der Anzahl der
angebotenen und tatsachlich platzierten Aktien und dem
festgelegten Platzierungspreis ab. Die Gesellschaft beab-
sichtigt, einen Bruttoemissionserlos von mindestens
€ 250 Mio. zu erzielen, wird jedoch eine genauere Schat-
zung des Bruttoemissionserloses erst im Rahmen des
Nachtrags zu diesem Prospekt, mit dem die Preisspanne
bekannt gemacht wird, veroffentlichen kénnen.

Der Platzierungserlos aus dem Verkauf der bestehenden
Aktien (abzlglich Provisionen und Kosten) durch die abge-
benden Aktionare fliel3t vollstandig diesen zu.

DEOOOWCH8881
WCH888
024679608
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Ausgewahlte konsolidierte Finanzangaben und Geschaftsinformationen

Die nachstehend zusammengefassten Finanzangaben sind den gepriiften Konzernabschliissen
fir die am 31. Dezember 2003, 2004 und 2005 endenden Geschaftsjahre entnommen, die im
Finanzteil dieses Prospekts abgedruckt sind. Der Konzernabschluss zum 31. Dezember 2005
wurde unter Anwendung des Umsatzkostenverfahrens auf der Grundlage der International
Financial Reporting Standards (,,IFRS") erstellt. Die Konzernabschliisse zum 31. Dezember 2003
und zum 31. Dezember 2004 wurden unter Anwendung des Umsatzkostenverfahrens auf der
Grundlage des deutschen Handelgesetzbuchs (,,HGB") erstellt. Die Wacker Chemie AG erstellt
seit dem Geschaftsjahr 2005 ihre konsolidierten Jahresabschlisse nach IFRS; die IFRS-
Konzerneroffnungsbilanz wurde auf den 1. Januar 2004 aufgestellt (Tag des Ubergangs auf IFRS
gemal IFRS 1). Ihren erstmaligen IFRS-Konzernabschluss im Sinne von IFRS 1 hat die Wacker
Chemie AG zum 31. Dezember 2005 aufgestellt. Die externe Berichterstattung der Wacker Che-
mie AG nach IFRS loste damit zum Geschaftsjahr 2005 die bisherige Berichterstattung nach
HGB ab.

Der Konzernabschluss nach IFRS zum 31. Dezember 2005 (der ,,IFRS-Konzernabschluss”) und die
Konzernabschllisse nach HGB zum 31. Dezember 2003 und zum 31. Dezember 2004 (die ,,HGB-
Konzernabschlisse’) wurden von KPMG Deutsche Treuhand-Gesellschaft Aktiengesellschaft
Wirtschaftspriifungsgesellschaft (,,KPMG") geprift und jeweils mit einem uneingeschrankten
Bestatigungsvermerk versehen.

Samtliche Finanzangaben in diesem Prospekt nach IFRS stammen aus dem IFRS-
Konzernabschluss, der sowohl die gepriften Finanzangaben nach IFRS fir das Geschaftsjahr
zum 31. Dezember 2005 sowie entsprechende Vergleichszahlen fiur das Geschaftsjahr zum
31. Dezember 2004 enthalt. Die IFRS weichen in einigen wesentlichen Aspekten von US GAAP
und HGB ab.

Die in diesem Prospekt enthaltenen Finanzangaben nach HGB stammen aus den gepruften HGB-
Konzernabschllissen. Eine Vergleichbarkeit der in diesem Prospekt enthaltenen Finanzangaben
ergibt sich nur im Hinblick auf die Finanzangaben nach HGB fir das Geschaftsjahr zum
31. Dezember 2003 und fiir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2004 sowie im Hinblick auf die
Finanzangaben nach IFRS fir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2004 und fiir das Geschafts-
jahr zum 31. Dezember 2005. Aus diesem Grunde sollten die nachstehend zusammengefassten
Finanzangaben nicht als eine fortlaufende Reihe gelesen werden. Vielmehr ist zu berlcksichti-
gen, dass die Finanzangaben flir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2003 ausschlie3lich nach
HGB und die Finanzangaben fiir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2005 ausschlie3lich nach
IFRS erstellt wurden. Finanzangaben nach HGB und Finanzangaben nach IFRS sind nicht ohne
weiteres vergleichbar.
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jeweils in Mio. € fiir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember'”

Angaben zur Gewinn- und Verlustrechnung
Umsatzerlése ............... ... ... ... ... ... .....
Herstellungskosten .......... ... ... ... ... ... .....

Bruttoergebnis vom Umsatz.................... ..
Vertriebskosten ....... ... ... ...l
Forschungskosten ................................
Allgemeine Verwaltungskosten....................
Sonstige betriebliche Ertrage .................. ...
Sonstige betriebliche Aufwendungen..............

Betriebsergebnis . ........ ... ... ... ... ... ... L.

Beteiligungsergebnis (HGB).......................
Zins- und sonstiges Finanzergebnis (HGB) .........
Equity-Ergebnis (IFRS) .......... ... ... ... ... ... ...
Sonstiges Beteiligungsergebnis (IFRS).............
Zinsergebnis (IFRS) .............. ... ... ... ...,
Ubriges Finanzergebnis (IFRS) ....................
Kommanditergebnis anderer Gesellschafter (IFRS)
Ergebnis der gewohnlichen Geschaftstatigkeit/
Ergebnis vor Steuern. .. ........ ... ... ... ... . ...
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag .........

Jahresergebnis fortgefiihrte Geschaftstatigkeiten
(IFRS) . ...
Jahresergebnis aufgegebene Geschaftstatigkeiten
(IFRS) .
Jahresiiberschuss /Jahresfehlbetrag/
Jahresergebnis ........... ... ... ... ... .. .. ...
Anderen Gesellschaftern zustehender Gewinn/
Verlust ... ... .

Konzerngewinn/Konzernverlust/Konzernergebnis . .

2003 2004 2004 2005

HGB HGB IFRS IFRS
2.467,6 2.542,8 2.504,3 2.755,7
-1.941,4 -1.906,7 | -1.982,3 -2.107,6
526,2 636,1 522,0 648,1
-293,1 -295,1 -206,1 -211,2
-151,7 -151,5 -150,6 -146,9
-104,5 -93,6 -88,5 -88,8
169,4 194,2 143,9 179,7
-205,1 -94,8 -121,5 -128,1
-58,8 195,3 99,2 252,8
22,8 11,2 n/a n/a
-36,5 -36,8 n/a n/a
n/a n/a 2,0 -0,3
n/a n/a 9,2 8,4
n/a n/a -36,5 -34,9
n/a n/a -11.1 -7,5
n/a n/a -11,8 -11,5
-72,5 169,7 51,0 207,0
-22,9 -90,2 -62,4 -63,1
n/a n/a -11,4 143,9
n/a n/a 27,7 0,0
-95,4 79,5 16,3 143,9
14,9 -11,2 -0,2 0,3
-80,5 68,3 16,1 144,2

(*) Aufgrund von Rundungsdifferenzen entsprechen die in den Spalten dargestellten Summen nicht unbedingt der

exakten Summe der dargestellten Einzelwerte.

Soweit nicht anders angegeben, jeweils in Mio. € fir das Geschéftsjahr zum
31. Dezember'”

Bilanzangaben

Immaterielle Vermogenswerte ....................
Sachanlagen......... ... ... ... ... .. . ... .. ...
Finanzanlagen/Finanzinvestitionen ................
Sonstige langfristige Vermogenswerte™ .. .. ... .. ..
Langfristige Vermoégenswerte.....................
VOrrate . ...
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen .. ...
Liquiditat .......... ...
Sonstige kurzfristige Vermogenswerte® ...........

Kurzfristige Vermogenswerte .....................
Bilanzsumme ............ ... ...

Eigenkapital ....... ... ... ... .. ..
Finanzverbindlichkeiten...........................
Rickstellungen fiir Pensionen und ahnliche
Verpflichtungen .......... ... ... ... ... ..........
Andere Riickstellungen und Steuerriickstellungen . .

Sonstige Verbindlichkeiten® ......................

Bilanzsumme ......... ... ... .. ...

2003 2004 2004 2005

HGB HGB IFRS IFRS
17,3 18,4 18,5 16,2
1.5618,7 1.494,9 1.831,1 1.819,1
92,7 77,4 1,6 1,5
n/a n/a 104,2 100,9
1.628,7 1.590,7 1.955,3 1.937,7
395,56 366,1 366,9 382,0
333,7 332,7 340,4 420,2
23,4 24,7 24,7 34,7
123,8 140,8 128,1 109,9
876,4 864,3 860,1 946,8
2.505,1 2.455,0 2.815,4 2.884,5
626,6 678,6 912,1 936,2
995,7 851,4 872,3 905,0
274,4 282,3 336,3 352,1
363,9 372,4 271,4 247,4
2445 270,3 423,3 443,8
2.505,1 2.455,0 2.815,4 2.884,5




Soweit nicht anders angegeben, jeweils in Mio. € fiir das Geschéftsjahr zum
31. Dezember"” 2003 2004 2004 2005
HGB HGB IFRS IFRS

Angaben zur Kapitalflussrechnung
Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit......... 340,7 366,4 367,4 4529
Cashflow aus Investitionstatigkeit ................. -331,8 -229,0 -220,2 -2971
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit............... -13,4 -135,2 -145,0 -148,1
Veranderung flissige Mittel . ...................... 7,2 1,3 1,3 10,0
Operative Angaben
EBIT O -36,0 206,5 110,4 260,9
EBITDA® O 00 384,8 518,5 447,3 608,5
Nettofinanzverbindlichkeiten'® .................... 972,3 826,7 847,6 870,3
Net Working Capital” ........ ... ... ............. 553,9 496,2 502,1 585,8
Personalaufwand................................. 925,8 885,4 881,8 867,8
Abschreibungen/Zuschreibungen auf

Anlagevermogen'™ .. 420,8 312,0 336,9 347,6
Investitionen® " 331,7 365,4 364,5 296,8

(*) Aufgrund von Rundungsdifferenzen entsprechen die in den Spalten dargestellten Summen nicht unbedingt der
exakten Summe der dargestellten Einzelwerte.

(1) Summe aus At equity bewerteten Beteiligungen, langfristigen finanziellen Vermdgenswerten, langfristigen sonstigen
Vermogenswerten und aktiven latenten Steuern.

(2) Summe aus sonstigen kurzfristigen Vermogenswerten und Steuerforderungen.

(3) Summe der kurzfristigen und langfristigen Verbindlichkeiten mit Ausnahme der Finanzverbindlichkeiten, der Riick-
stellungen flr Pensionen und ahnliche Verpflichtungen sowie der sonstigen Ruckstellungen.

(4) EBIT ist der Jahresliberschuss/Jahresfehlbetrag flir das betreffende Geschaftsjahr vor Zins- und sonstigem
Finanzergebnis und Steuern vom Einkommen und Ertrag (HGB) bzw. das Jahresergebnis fortgefiihrte Geschéaftstatig-
keiten fur das betreffende Geschaftsjahr vor Zins- und tbrigem Finanzergebnis, Kommanditergebnis anderer Gesell-
schafter und Steuern vom Einkommen und vom Ertrag (IFRS). Zur Herleitung des EBIT siehe auch FuRnote 9. Die
Gesellschaft weist das EBIT aus, weil der Vorstand es als hilfreiche Kennzahl fiir die Beurteilung der Betriebsleistung
der Wacker-Gruppe ansieht. In den zum 31. Dezember 2004 und 2005 endenden Geschaftsjahren haben die Effekte
aus der Endabwicklung von VerduRRerungen sowie die Effekte aus der Restrukturierung des Geschaftsbereichs
SILTRONIC sowie aulRerplanméaRBige Abschreibungen wie folgt zum EBIT nach IFRS beigetragen:

jeweils in Mio. € fir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2004 2005
Sondereinflisse Endabwicklung VerauRBerungen ...... ... ... . i — 327
Restrukturierung/auBerplanmalige Abschreibungen SILTRONIC(*)............................. -16,6 4,0

(*) Beinhaltet Auflosung von Restrukturierungsriickstellungen in 2005 sowie Wertminderungen auf Anlagevermogen
in 2004 und 2005.

(5) EBITDA ist EBIT vor Abschreibungen/Zuschreibungen auf Anlagevermdgen. Die Abschreibungen/Zuschreibungen
auf Anlagevermdgen sind in Ziff. 5 des Anhangs zum IFRS-Konzernabschluss bzw. Ziff. 11, 12 und 13 der Anhénge zu
den HGB-Konzernabschliissen enthalten. Zur Herleitung des EBITDA siehe auch FuRnote 9. Die Gesellschaft weist
das EBITDA aus, weil der Vorstand es als hilfreiche Kennzahl fiir die Beurteilung der Betriebsleistung der Wacker-
Gruppe ansieht. In den zum 31. Dezember 2004 und 2005 endenden Geschaftsjahren haben die Effekte aus der
Endabwicklung von Veraul3erungen sowie die Effekte aus der Restrukturierung des Geschaftsbereichs SILTRONIC
wie folgt zum EBITDA nach IFRS beigetragen:

jeweils in Mio. € fir das Geschaftsjahr zum 31. Dezember 2004 2005
Sondereinflisse Endabwicklung VerauBerungen .......... . ... . .. .. i — 32,7
Restrukturierung SILTRONIC(®) . ... o -10,3 14,3

(*) Beinhaltet dieselben Effekte wie in Fn. 4 mit Ausnahme der Wertminderungen auf Anlagevermaogen.

EBIT und EBITDA sind keine nach HGB oder IFRS definierten Kennzahlen. Das von der Wacker-Gruppe ausgewiesene
EBIT und EBITDA ist in dieser Form nicht unbedingt mit Kennzahlen ahnlichen Namens vergleichbar, wie sie von anderen
Unternehmen veroffentlicht werden.

(6) Finanzverbindlichkeiten abziiglich liquide Mittel.

(7) Summe aus Vorraten und Forderungen aus Lieferungen und Leistungen abzliglich kurzfristiger (mit Falligkeit inner-
halb eines Jahres) Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

(8) Zugange zu den immateriellen Vermogenswerten und Sachanlagen entsprechend den in Ziff. 5 des Anhangs zum
IFRS-Konzernabschluss bzw. Ziff. 11 und 12 der Anhange zu den HGB-Konzernabschlissen enthaltenen
Anlagespiegeln.
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(9) In der folgenden Tabelle ist die Uberleitung vom Jahresergebnis auf das EBIT und das EBITDA fiir die angegebenen

Jahre dargestellt:

Soweit nicht anders angegeben, jeweils in Mio. € fur
das Geschiéftsjahr zum 31. Dezember"

Jahrestiberschuss (-fehlbetrag)/Jahresergebnis fortgefiihrte
Geschaftstatigkeiten . ... ...
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag
Zins- und sonstiges Finanzergebnis (HGB)
Zinsergebnis (IFRS) . ... ... .
Ubriges Finanzergebnis (IFRS) ... ...............oiiiiii ..
Kommanditergebnis anderer Gesellschafter (IFRS)
EBIT ..
Abschreibungen abzlglich Zuschreibungen
EBITDA

(10) Jeweils nur fortgefiihrte Geschaftstatigkeiten.

2003 2004 | 2004 2005
HGB HGB IFRS IFRS
-95,4 795 | -11,4 1439
22,9 90,2 62,4 63,1
36,5 36,8 n/a n/a
n/a n/a 36,5 34,9
n/a n/a 11,1 7,5
n/a n/a 11,8 11,5
-36,0 206,55 | 110,4 260,9
420,8 312,0 | 336,9 347,6
384,8 5185 | 447,3 608,55
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Zusammenfassung der Risikofaktoren

Vor einer Entscheidung tber den Kauf von Aktien der Gesellschaft sollten Anleger bestimmte
Risiken sorgfaltig abwagen. Zu diesen Risiken gehoren:

Die Wacker-Gruppe ist der Zyklizitat und Volatilitat der weltweiten Markte sowie ihrer
spezifischen Abnehmerbranchen ausgesetzt. |hr Geschéaftsumfeld ist von intensivem
Wettbewerb sowie teilweise von erheblichem Preisverfall und Nachfragemacht ihrer Kun-
den gepragt. Es besteht keine Gewahr, dass der Wachstumstrend in den von Wacker
bedienten Markten anhalt.

Die Wacker-Gruppe investiert signifikante Betrage in die Erweiterung und Modernisie-
rung ihrer Produktionskapazitaten sowie in Forschung und Entwicklung, Diese Investitio-
nen konnten aus verschiedenen Griinden nicht erfolgreich sein.

Aufgrund der Internationalitat ihres Geschafts ist die Wacker-Gruppe Wechselkurschwan-
kungen, volkswirtschaftlichen, politischen und anderen Risiken ausgesetzt.

Die Produktionsanlagen der Wacker-Gruppe sind Betriebs- und Unfallrisiken ausgesetzt.
Die im Rahmen der Produktion erzeugten Mengen von (Vor-)Produkten sind nur begrenzt
variabel, und es lassen sich in ihren Produktionsanlagen nur in eingeschranktem Mal3e
Mengenanpassungen realisieren.

Die Wacker-Gruppe unterliegt vielfaltigen umweltrechtlichen Anforderungen, und konnte
einer Haftung fir deren Nichteinhaltung oder fir Altlasten ausgesetzt sein. Die
Regulierungsdichte in ihren Tatigkeitsbereichen ist sehr hoch, und neue, den Geschafts-
betrieb belastende Regelungen konnten ihre Betriebskosten deutlich erhohen.

Die Wacker-Gruppe ist Veranderungen der Rohstoff- und Energiepreise ausgesetzt.

Die Wacker-Gruppe ist Risiken im Zusammenhang mit ihren strategisch relevanten Joint
Ventures und Gemeinschaftsunternehmen ausgesetzt.

Fiir einen Teil der von ihr bendtigten Roh- und Hilfsstoffe ist die Wacker-Gruppe auf
wenige Lieferanten angewiesen. In diesem Zusammenhang und dariber hinaus ist Wac-
ker auch Risiken bezliglich lang laufender Vertrage ausgesetzt.

Die Produkte der Wacker-Gruppe konnten den Qualitatsanforderungen der Kunden nicht
genligen, fehlerhaft oder gesundheitsgefahrdend sein. Die von ihr angebotenen Produkte
konnten durch neue, verbesserte Produkte oder Materialien ersetzt werden.

Die Wacker-Gruppe ist darauf angewiesen, qualifizierte Mitarbeiter zu gewinnen und zu
halten und gute Beziehungen mit ihnen aufrechtzuerhalten. Die Pensionsverpflichtungen
fur ihre Mitarbeiter konnen die hierfiir gebildeten Riickstellungen wesentlich lberschrei-
ten.

Das geistige Eigentum und Know-how von Wacker konnte nicht in ausreichendem Mal3e
geschitzt sein. AulRerdem konnte die Wacker-Gruppe geistiges Eigentum Dritter verlet-
zen.

Die deutsche Kérperschaft- und Gewerbesteuerlast der Wacker-Gruppe kénnte aufgrund
laufender und zuklinftiger Steuerpriifungen sowie potenzieller Anderungen der deut-
schen Steuervorschriften steigen.

Es kann nicht ausgeschlossen werden, dass die Wacker-Gruppe und/oder ihre Beteili-
gungsunternehmen erhaltene Investitionszuwendungen oder sonstige Beihilfen zurtck-
zahlen mussen oder bereits bewilligte Investitionszuwendungen bzw. Beihilfen nicht oder
nicht vollstandig ausgezahlt werden.

Die Wacker-Gruppe ist kartellrechtlichen Risiken ausgesetzt.

Die Aktien der Gesellschaft sind bisher nicht 6ffentlich gehandelt worden, und maoglicher-
weise wird sich kein liquider Handel entwickeln. Der Kurs der Aktien der Gesellschaft
konnte volatil sein und — aufgrund von Aktienverkdufen ihrer jetzigen Aktionare oder
aufgrund anderer Faktoren — fallen.
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Es 1aBt sich nicht ausschlielen, dass die Interessen der von der Familie Wacker kontrol-
lierten Beteiligungsgesellschaften sowie der Vertreter der Familie Wacker in Vorstand und
Aufsichtsrat der Gesellschaft von den Interessen der sonstigen Aktionare der Gesellschaft
abweichen.
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Risikofaktoren

Anleger sollten vor der Entscheidung tiber den Kauf von Aktien der Gesellschaft die nachfolgend
beschriebenen Risiken und die librigen in diesem Prospekt enthaltenen Informationen sorgféltig
lesen und abwdéagen. Der Eintritt dieser Risiken kann, einzeln oder zusammen mit anderen
Umstéanden, die Geschéftstéatigkeit der Wacker-Gruppe wesentlich beeintrdachtigen und erhebli-
che nachteilige Auswirkungen auf die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe
haben. Die Reihenfolge, in der die einzelnen Risiken dargestellt sind, beinhaltet weder eine
Aussage Llber deren Eintrittswahrscheinlichkeit noch iiber die Schwere bzw. Bedeutung der
einzelnen Risiken. Weitere Risiken und Unsicherheiten, die der Gesellschaft gegenwartig nicht
bekannt sind oder von ihr auf Grundlage ihrer regelmél3igen Risikopriifung als unwesentlich
eingeschétzt werden, kénnten die Geschéftstatigkeit der Wacker-Gruppe ebenfalls wesentlich
beeintrachtigen und erhebliche nachteilige Auswirkungen auf die Vermoégens-, Finanz- und
Ertragslage der Wacker-Gruppe haben. Die Risiken, denen die Geschéftstatigkeit der Wacker-
Gruppe unterliegt, kbnnen dazu fiihren, dass Einschatzungen von Risiken oder sonstige zukunfts-
gerichtete Aussagen unzutreffend werden. Der Bérsenkurs der Aktien der Gesellschaft kénnte
aufgrund des Eintritts jedes einzelnen der nachfolgend beschriebenen Risiken fallen, und Anle-
ger konnten ihr eingesetztes Kapital ganz oder teilweise verlieren.

Branchenspezifische Risikofaktoren

Die Wacker-Gruppe ist der Zyklizitat und Volatilitit der weltweiten Chemie-, Poly-
silicium- und Halbleitermarkte sowie ihrer spezifischen Abnehmerbranchen ausgesetzt

Die Wacker-Gruppe ist mit samtlichen ihrer Geschaftsbereiche den unterschiedlichen Zyklen
sowie der Volatilitat der von diesen Geschaftsbereichen bedienten Markten ausgesetzt. Dies gilt
nicht nur im Hinblick auf die Zyklizitat und Volatilitat des jeweiligen Teilmarktes (etwa des
Silikonmarktes fiir den Geschaftsbereich WACKER SILICONES, des Polysilicium-Marktes fiir den
Geschaftsbereich WACKER POLYSILICON oder des Halbleitermarktes flir den Geschaftsbereich
SILTRONIC), sondern auch und gerade im Hinblick auf die Zyklizitdt und Volatilitat der fir die
einzelnen Geschéftsbereiche maRRgeblichen Abnehmerbranchen. Diese Effekte variieren mitunter
erheblich. Eine Schwachephase, der die Kunden der Wacker-Gruppe in den maRRgeblichen
Abnehmermarkten ausgesetzt sind, flihrt aller Regel nach zu einer schwachen Absatzentwicklung
und ricklaufigen Preisen fir die Produkte, die die Wacker-Gruppe bei ihren Kunden absetzt.
Haufig werden derartige Entwicklungen dadurch verstarkt, dass die bei der Wacker-Gruppe und
ihren Wettbewerbern vorhandenen Produktionskapazitaten und die entsprechenden Kosten sich
nicht ohne weiteres reduzieren oder anderweitig einer sinkenden Nachfrage anpassen lassen.

So waren auch in der jingeren Vergangenheit in einem Teil der von der Wacker-Gruppe bedien-
ten Markten stagnierende oder sogar rucklaufige Entwicklungen zu verzeichnen, und auch die
Ubergange zwischen Phasen des Marktwachstums und eines Ruckgangs bzw. umgekehrt waren
zuweilen aul3erst abrupt. Besonders stark ausgepragt war diese Zyklizitat in der Vergangenheit in
der vom Geschaftsbereich SILTRONIC bedienten Halbleiterbranche, die beispielsweise in den
Jahren 2001 bis 2003 einer stark ricklaufigen Entwicklung ausgesetzt war. Zwar ist die
Halbleiterbranche seither wieder gewachsen, es besteht jedoch keine Gewahr, dass diese Ent-
wicklung fortbesteht oder dass der Markt nicht wieder schrumpfen wird. Vielmehr ist nach wie
vor von einer im Vergleich zu anderen Branchen hoheren Zyklizitat auszugehen. Jede riicklaufige
Entwicklung in einem von der Wacker-Gruppe bedienten Teilmarkt hatte negative Auswirkungen
auf die Umsatzentwicklung der Wacker-Gruppe und wiirde, soweit sich diese Effekte nicht durch
entsprechende Kostensenkungen kompensieren lieRen, deren Vermogens-, Finanz- und Ertrags-
lage beeintrachtigen. Es besteht zudem keine Gewahr, dass die Wacker-Gruppe aufgrund der
Breite der von ihr angebotenen Produkte immer in der Lage sein wird, nachteilige Entwicklungen
in einem Teilmarkt auf Grundlage einer positiveren Entwicklung in einem anderen Teilmarkt
auszugleichen. Dies gilt insbesondere, wenn nachteilige Entwicklungen mehrere fiir die Wacker-
Gruppe bedeutende Teilmarkte betreffen.

Daruber hinaus konnte sich die Kapazitatsauslastung der Produktionsanlagen der Wacker-
Gruppe verschlechtern, was sich nachteilig auf ihre Kostenstruktur und damit ihre Ertragslage
auswirken wiirde. Die Wacker-Gruppe ware von diesen Risiken umso mehr betroffen, wenn die
Gesellschaft die Entwicklung in den mal3geblichen Markten und Abnehmerbranchen unzutref-
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fend einschatzte und sich die ihrer Geschaftspolitik und ihren Investitions- und
Kapazitatsausbauentscheidungen zugrunde liegenden Erwartungen tiber Dauer und Auspragung
einzelner Zyklen als fehlerhaft erwiesen.

Das Geschiftsumfeld der Wacker-Gruppe ist von intensivem Wettbewerb sowie teil-
weise von erheblichem Preisverfall und Nachfragemacht ihrer Kunden geprégt

Die Markte, in denen die Wacker-Gruppe weltweit tatig ist, sind von einem intensiven Wettbe-
werb gepragt, der in den vergangenen Jahren in einer Reihe von Bereichen zu fallenden Preisen
und erheblichem Margendruck gefiihrt hat. Dies gilt insbesondere in Bereichen, in denen welt-
weit ausreichende Produktionskapazitaten zur Verfligung stehen oder die von der Wacker-
Gruppe angebotenen Produkte in erheblichem Male standardisiert sind (wie dies etwa in einem
Teil der vom Geschaftsbereich WACKER SILICONES und vor allem in den vom Geschaftsbereich
SILTRONIC bedienten Markten der Fall ist). Hinzu kommt, dass die Nachfragemacht der Kunden
in diesen Markten, auch durch Konsolidierung, aller Regel nach besonders ausgepragt ist, insbe-
sondere in dem vom Geschéftsbereich SILTRONIC bedienten Markt, der von wenigen Kunden
dominiert wird. So war der Markt fur Siliciumwafer in der Vergangenheit, insbesondere zwischen
2001 und 2003, von nachhaltiger Preiserosion gepragt, welche SILTRONIC nicht oder nur zum Teil
durch entsprechende Produktivitatssteigerungen kompensieren konnte. Neben einem generellen
Druck auf die von der Wacker-Gruppe durchsetzbaren Preise kann eine erhebliche
Nachfragemacht auch zu anderen Zugestandnissen — etwa grof3zligigen Kulanz- oder
Zahlungszielregeln — flihren, wie dies etwa in der Vergangenheit im Geschéaftsbereich
SILTRONIC der Fall war. Aber auch flir Bereiche mit starker differenzierten und nach Mal3gabe
detaillierter Kundenspezifikationen hergestellten Produkten lasst sich nicht ausschlieBen, dass
die Nachfragemacht — etwa durch weiter fortschreitende Konsolidierung — zunimmt.

Zudem gehen viele Marktbeobachter davon aus, dass sich der Wettbewerbsdruck durch den
Markteintritt neuer Anbieter aus Schwellenlandern — insbesondere aus China und Indien —
oder aber die Ausweitung der Aktivitaten bestehender Wettbewerber — etwa durch eine
Produktionsverlagerung in Schwellenlander — noch weiter verscharft. Beispielsweise konnten
bestehende oder neue Wettbewerber in weniger technologie- und kapitalintensiven Bereichen
Produktionskapazitaten aufbauen oder sich entschlieBen, in Bereiche mit hoher Kapital- und
Technologieintensitat zu expandieren und sich als alternativer Anbieter zur Wacker-Gruppe zu
etablieren.

Jedwede Verscharfung des Wettbewerbs, sei es aufgrund der vorstehend beschriebenen Fakto-
ren, sei es aufgrund anderer Faktoren, konnte die Marktstellung der Wacker-Gruppe und damit
die Menge der von ihr abgesetzten Produkte sowie die von ihr erzielbaren Preise und realisierba-
ren Margen wesentlich beeintrachtigen. Derartige Beeintrachtigungen hatten erhebliche nega-
tive Auswirkungen auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe.

Der fiir die Wacker-Gruppe wichtige asiatische Markt wies in der jiingeren Vergangen-
heit, insbesondere in China, eine Wachstumsdynamik auf, bei der aber keine Gewaéhr
besteht, dass sie anhalt

Die Gesellschaft geht davon aus, dass zukilinftiges Marktwachstum — insbesondere in den
Geschaftsbereichen WACKER SILICONES, WACKER POLYMERS und SILTRONIC — in erhebli-
chem Umfang von der Nachfrage in Asien abhangt. Dementsprechend hat die Wacker-Gruppe
ihre Investitionen in diesen Regionen signifikant gesteigert und plant dort auch fiir die Zukunft
erhebliche Investitionen. Mit Blick auf die erwartete Nachfrage und das erwartete Wachstum in
Asien haben jedoch auch eine Reihe von Wettbewerbern der Wacker-Gruppe und neue asiatische
Anbieter ihre Produktionskapazitaten erweitert. Derzeit werden mit diesen Produktionskapazi-
taten in erster Linie die lokalen asiatischen Markte bedient.

Die Nachfrage in den asiatischen Markten hangt entscheidend vom dortigen Wirtschaftswachs-
tum ab. Falls sich das Wirtschaftswachstum in Asien allgemein oder in bedeutenden Volkswirt-
schaften im asiatischen Raum, etwa China, Japan oder Taiwan, in Zukunft abschwachen sollte
oder es sogar zu einer Rezession kommt, wiirde die Wacker-Gruppe in diesen Markten weniger
Produkte absetzen und niedrigere Preise erzielen kdnnen, als derzeit von ihr angenommen. Dies
wirde ihre Umsatze und Ertrdge beeintrachtigen. Dariiber hinaus kann nicht ausgeschlossen
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werden, dass die Wettbewerber der Wacker-Gruppe und asiatische Anbieter versuchen werden,
mit ihren frei werdenden asiatischen Produktionskapazitdten vermehrt den europaischen und
amerikanischen Markt zu bedienen. Hierdurch wiirde sich der Wettbewerbsdruck in diesen Mark-
ten weiter erhohen, und es ware mit erheblich sinkenden Preisen auf diesen Markten zu rechnen.
Dementsprechend bestiinde die Gefahr, dass die Margen der Wacker-Gruppe beeintrachtigt
wirden und die Wacker-Gruppe Marktanteile verlore.

Aber auch unabhéangig von der wirtschaftlichen Entwicklung auf den asiatischen Markten besteht
die Gefahr, dass asiatische Anbieter ihre Absatzbemuhungen auf den europaischen und amerika-
nischen Markt ausdehnen, sei es infolge einer strategisch motivierten regionalen Expansion, sei
es infolge wahrungsbedingter Wettbewerbsvorteile. Auch dies kdnnte die Wettbewerbsstellung
der Wacker-Gruppe beeintrachtigen, was sich negativ auf ihre Umsatze und Ertragslage auswir-
ken konnte.

Aufgrund der Internationalitat ihres Geschifts ist die Wacker-Gruppe volkswirtschaft-
lichen, politischen und anderen Risiken ausgesetzt

Die Wacker-Gruppe fertigt ihre Produkte in einer Vielzahl von Landern und vertreibt ihre Produkte
weltweit. Zudem plant sie, ihre internationalen Aktivitaten weiter auszudehnen, insbesondere im
asiatischen Raum. In einem Teil der Lander, in denen die Wacker-Gruppe produziert oder in die
sie ihre Produkte exportiert, herrschen im Vergleich zu Westeuropa bzw. Nordamerika unter-
schiedliche Rahmenbedingungen und eine geringere volkswirtschaftliche, politische und rechtli-
che Stabilitat. Dies gilt auch und insbesondere flir eine Reihe der Lander, vor allem in Asien, die
die Wacker-Gruppe als Wachstumsmarkte fiir ihre Produkte identifiziert hat und in denen sie den
Aufbau neuer Produktionsanlagen plant. Aus diesem Grunde ist die Wacker-Gruppe einer Reihe
von Faktoren ausgesetzt, die sie nicht ohne weiteres beeinflussen kann und die ihre Geschaftsta-
tigkeit in diesen Landern beeintrachtigen konnen. Zu diesen Faktoren zahlen unter anderem:

— politische, soziale, volkswirtschaftliche, finanzielle oder marktbezogene Instabilitat bzw.
Volatilitat;

— auslandische Wahrungskontrollbestimmungen sowie sonstige Regelungen oder Beein-
trachtigungen im Hinblick auf Wechselkurse und auslandische Wahrungen (etwa die
Aufhebung von Wechselkursanbindungen);

— unzureichende Infrastruktur;
— Handelsbeschrankungen; sowie

— unzureichend entwickelte und ausdifferenzierte Rechts- und Verwaltungssysteme (was
etwa zu einem unzureichenden Schutz geistigen Eigentums flihren oder die Durchsetz-
barkeit von Forderungen und sonstigen Anspriichen gefahrden kann).

Jeder dieser Faktoren kann sich nachteilig auf die Geschaftstatigkeit und Wachstumschancen der
Wacker-Gruppe in den betroffenen Landern auswirken und somit ihre Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage beeintrachtigen.

Risikofaktoren im Zusammenhang mit der Geschaftstatigkeit von Wacker

Die Wacker-Gruppe ist verschiedenen signifikanten Risiken im Hinblick auf ihre Investi-
tionen in neue Produktionskapazitidten sowie auf den Erfolg ihrer Forschung und Ent-
wicklung ausgesetzt

Produktionsanlagen in der chemischen Industrie und der Halbleiterindustrie erfordern hohe
Anfangsinvestitionen sowie fortlaufende Erweiterungs- und Modernisierungsinvestitionen. Dies
gilt in besonderem Mal3e fiir den Geschéaftsbereich SILTRONIC, wo die Anfangsinvestitionen fir
die Errichtung neuer Produktionsanlagen fir Siliciumwafer nach Erfahrung der Gesellschaft
zwischen ungefahr USD 500 Mio. und USD 1 Mrd. liegen. Die Wacker-Gruppe ist davon abhéan-
gig, dass ihr die flr diese Investitionen erforderlichen Mittel zu angemessenen Konditionen zur
Verfiigung stehen. Darliber hinaus sind neu errichtete Anlagen in aller Regel erst nach einer
gewissen Anlaufphase und dariiber hinaus auf Dauer nur dann profitabel, wenn eine ausrei-
chend hohe Auslastung gewahrleistet ist. Nicht zuletzt aus diesem Grunde ist es fiir den
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Geschaftserfolg der Wacker-Gruppe entscheidend, dass sie Investitionen in neue Produktionsan-
lagen bzw. die Aufristung und Modernisierung bestehender Produktionsanlagen im richtigen
Zeitpunkt vornimmt. Andernfalls besteht das Risiko, dass bei Verfligbarkeit der Kapazitaten keine
entsprechende Nachfrage nach den jeweiligen Produkten besteht oder eine etwaige Nachfrage
durch Produktionskapazitaten von Wettbewerbern absorbiert wird. Dies erfordert eine erfolgrei-
che Prognose der Nachfrage nach bestimmten Produkten sowie des Kapazitatsaufbaus der Wett-
bewerber.

Die Gesellschaft hat beispielsweise ihre Kapazitaten zur Herstellung von 300 mm Siliciumwafern,
Siloxan und Polysilicium in den letzten Jahren erheblich erweitert und beabsichtigt, dies auch in
den nachsten Jahren zu tun, um der von ihr erwarteten verstarkten Nachfrage nach diesen
Produkten zu begegnen. Es besteht jedoch keine Gewahr, dass die zukiinftige Nachfrage nach
diesen Produkten in dem von der Gesellschaft erwarteten Mal3e steigen wird. Die Nachfrage
nach diesen Produkten ist von einer Reihe von Faktoren abhangig, die von der Wacker-Gruppe
nicht beeinflusst werden konnen: Beispielsweise ist die Nachfrage nach Polysilicium durch die
Solarindustrie von den Refinanzierungskosten der Abnehmer der Produkte der Solarindustrie,
dem Roholpreis und der staatlichen Forderung regenerativer Energietrager in Deutschland und
anderen Landern abhangig. Daneben ist insbesondere der Markt flir Siliciumwafer einer hohen
Volatilitat und Zyklizitat und Nachfragemacht der Abnehmer ausgesetzt. Jede negative Entwick-
lung hinsichtlich solcher externer Faktoren kdnnte dazu fihren, dass die erweiterten Produktions-
kapazitaten der Gesellschaft nicht vollstandig ausgelastet werden konnen.

Sollte die Wacker-Gruppe nicht in ausreichendem Mal3e Investitionen in die Erweiterung und
Modernisierung bestehender bzw. die Errichtung neuer Kapazitaten vornehmen konnen — etwa
weil ihr die dafiir erforderlichen Geldmittel nicht oder nicht zu angemessenen Konditionen zur
Verfligung stehen — konnte dies ihre Fahigkeit, die vom Markt erwarteten Produkte in Bezug auf
Qualitat und Quantitat zu liefern, beeintrachtigen, was ihre Wettbewerbsposition entscheidend
schwachen konnte. Zudem besteht das Risiko, dass die Wacker-Gruppe aufgrund mangelnder
Investitionen nicht Uber ausreichende Kapazitaten verfiigt und dadurch nicht — oder nur unter-
durchschnittlich — an einem Marktwachstum partizipieren konnte, was ebenfalls ihre Ertrage
signifikant schmalern und ihre Wettbewerbsposition beeintrachtigen konnte. Darliber hinaus
konnten geplante Investitionen aufgrund wirtschaftlicher und rechtlicher Rahmenbedingun-
gen — etwa wegen fehlender behordlicher Genehmigungen — nicht wie geplant oder gar nicht
umgesetzt werden, was unter Umstanden einen teilweisen oder vollstandigen Verlust der bereits
eingesetzten Mittel zur Folge hatte. Schliel3lich besteht bei Aufwendungen fiir Forschung und
Entwicklung das Risiko, dass diese nicht zu wirtschaftlich verwertbaren Ergebnissen flihren.

Sollte die Wacker-Gruppe infolge einer Fehleinschatzung der Marktentwicklung oder des
Kapazitatsaufbaus ihrer Wettbewerber Kapazitaten aufbauen, die nicht entsprechend ausgelastet
werden konnen, die Auslastung ihrer Anlagen trotz MalBnahmen zur Flexibilisierung infolge
anderer Faktoren — etwa mangelnder Wettbewerbsfahigkeit ihrer Produkte — nicht ausreichend
sein, oder Investitionen bzw. Aufwendungen in Forschung und Entwicklung nicht den vorherge-
sehenen wirtschaftlichen Nutzen erbringen, so wiirde die Relation der Kosten im Vergleich zum
Umsatz zunehmen; infolgedessen konnte die Profitabilitat der Wacker-Gruppe massiv beein-
trachtigt werden.

Die Wacker-Gruppe treffen Risiken aus Wechselkursschwankungen

Die Wacker-Gruppe ist weltweit tatig und generiert demzufolge einen erheblichen Teil ihrer
Umsaétze in anderen Wahrungen als dem Euro, und auch ein Teil des Aufwands der Wacker-
Gruppe entsteht in anderen Wahrungen als dem Euro. Wahrungsrisiken ergeben sich daraus,
dass Umsatzerlose einer Gesellschaft der Wacker-Gruppe in anderen Wahrungen realisiert wer-
den als die diesen zuzuordnenden Kosten (Transaktionsrisiko). Eine positive oder negative Veran-
derung des Wechselkurses des Euro gegeniber dem US-Dollar um einen US-Cent hatte
beispielsweise im Geschaftsjahr 2005 eine Veranderung des EBIT im mittleren einstelligen
Millionenbereich bewirkt. Zudem bilanzieren eine Reihe der von der Wacker-Gruppe konsolidier-
ten Beteiligungsgesellschaften in anderen Wahrungen als dem Euro, so dass die entsprechenden
Positionen bei der Konsolidierung in Euro umgerechnet werden mussen (Translationsrisiko). Aus
den genannten Grinden ist die Wacker-Gruppe Risiken ausgesetzt, die sich bei der Schwankung
der relativen Werte der malRgeblichen Wahrungen, insbesondere zwischen dem Euro, dem
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US-Dollar und dem japanischen Yen, realisieren. Diese Wahrungsrisiken kénnen erhebliche nach-
teilige Auswirkungen auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe haben.

Obwohl die Wacker-Gruppe bemiiht ist, die Auswirkungen von Wechselkursschwankungen und
damit die vorstehend geschilderten Risiken zu begrenzen, besteht keine Gewahr, dass die
Absicherungsstrategie der Wacker-Gruppe erfolgreich ist. Damit besteht die Gefahr, dass
Wahrungssicherungsgeschafte die Wacker-Gruppe nicht vollstandig gegen Wechselkursschwan-
kungen absichern oder andererseits ihren Nutzen aus vorteilhaften Wechselkursbewegungen
reduzieren. Zudem sind Wahrungssicherungsgeschafte mit zuweilen erheblichen Kosten verbun-
den. Die Annahmen und Beurteilungen der Gesellschaft in Bezug auf die kiinftige Entwicklung
von Wechselkursen und das gewahlte Ausmald der Risikovermeidung oder Risikotoleranz haben
daher einen erheblichen Einfluss auf den Erfolg ihrer Hedging-Politik. Falls die Hedging-Politik
der Wacker-Gruppe sich als nicht erfolgreich erwiese, hatte dies moglicherweise erhebliche
nachteilige Auswirkungen auf die Vermoégens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe.

Die Wacker-Gruppe ist Verdnderungen der Rohstoff- und Energiepreise ausgesetzt

Im Rahmen ihrer Produktion benotigt die Wacker-Gruppe eine Vielzahl unterschiedlicher Roh-
stoffe sowie erhebliche Mengen an Energie aus unterschiedlichen Quellen. Die Preise sowohl fir
Rohstoffe als auch fiir Energie sind in der jlingeren Vergangenheit erheblich gestiegen und
unterliegen darliber hinaus teilweise erheblichen zyklischen Schwankungen. Insbesondere
Rohol, mit dessen Preis eine Vielzahl von Rohstoffpreisen und aller Regel nach auch die Energie-
preise korrelieren, hat sich im Laufe der letzten beiden Jahre erheblich verteuert. Wacker ist im
Rahmen ihrer Produktion zwar in geringerem Mal3e als eine Vielzahl anderer Unternehmen der
chemischen Industrie vom Olpreis abhangig und die Wacker-Gruppe ist aufgrund ihrer Strategie
der selektiven Internalisierung ihrer Rohstoff- und Energieversorgung in vielen Bereichen nur
eingeschrankt von allgemeinen Veranderungen der Rohstoff- und Energieversorgung betroffen
(beispielsweise wurde der Energiebedarf am Standort Burghausen im Jahr 2005 vollstandig
durch von Wacker betriebene Kraftwerke abgedeckt). Jedoch ware Wacker im Fall eines Ausfalls
der eigenen Energieversorgung in einem gesteigerten Mal3e Energiepreisrisiken ausgesetzt.
Zudem bestehen auch hier Kapazitatsgrenzen und — etwa beim Gasbezug — Preisabhangig-
keiten, die insbesondere bei Erweiterungen in den nachsten Jahren relevant werden konnen.
Eine vollstandige Absicherung gegen Preisrisiken auf dem Rohstoff- und Energiemarkt ist daher
nicht moglich.

Ein fortgesetzter Anstieg der Rohstoff- und Energiekosten, der nicht durch entsprechende Preis-
erhohungen gegenuber den Kunden kompensiert werden kann, konnte sich erheblich nachteilig
auf die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe auswirken und ihre Wettbe-
werbsposition beeintrachtigen. Dies ware insbesondere dann der Fall, wenn die Energieerzeug-
ungskapazitaten der Wacker-Gruppe ausfallen sollten und sie die benoétigte Energie am Markt
zukaufen musste.

Die Wacker-Gruppe ist Risiken im Zusammenhang mit ihren strategisch relevanten
Joint Ventures und Gemeinschaftsunternehmen ausgesetzt

Die Wacker-Gruppe ist eine Reihe strategisch relevanter Joint Ventures und Gemeinschaftsunter-
nehmen eingegangen, insbesondere mit Air Products and Chemicals Inc., Allentown,
Pensylvania, USA (,,APCI"”) im Hinblick auf die Produktion im Geschaftsbereich WACKER
POLYMERS, mit Dow Corning Corporation, Michigan, USA (,,Dow Corning’’) im Hinblick auf die
Vorprodukte-Produktion flir den asiatischen Raum im Geschéaftsbereich WACKER SILICONES,
und wird dies aller Voraussicht nach auch in Zukunft tun; so plant die Wacker-Gruppe etwa
gemeinsam mit dem koreanischen Elektronikkonzern Samsung Electronics Co. Ltd. (,,Samsung”’)
ein Gemeinschaftsunternehmen fir die Errichtung und den Betrieb einer neuen
Produktionsanlage fiir 300 mm Wafer in Singapur zu griinden. Der weit Gberwiegende Teil dieser
Gemeinschaftsunternehmen ist in Bereichen téatig, die die Gesellschaft als mal3geblich fir ihre
zukinftige regionale und operative Expansion und ihr Wachstum identifiziert hat; der Erfolg der
Wacker-Gruppe in diesen Bereichen ist mithin auch vom Erfolg bzw. der Realisierung dieser
Joint Ventures und Gemeinschaftsunternehmen abhangig.
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Die Fahigkeit der Wacker-Gruppe, das strategische Potenzial der Regionen und Teilmarkte, in
denen sie Uber Joint Ventures und Gemeinschaftsunternehmen tatig ist, voll auszunutzen, wiirde
moglicherweise beeintrachtigt, wenn es nicht gelingt, Einigkeit mit den jeweiligen Partnern tber
die Strategie und deren Umsetzung zu erzielen, oder falls Wacker oder die jeweiligen Partner
bzw. Joint-Venture Unternehmen ihre Leistungen nicht mehr im vereinbarten Umfang, zu wett-
bewerbsfahigen Preisen oder in der gewlinschten Qualitat erbringen oder gegen ihre vertragli-
chen Verpflichtungen verstol3en.

Bei einer Reihe von Joint Ventures und Gemeinschaftsunternehmen ist die Wacker-Gruppe
zudem nicht als Mehrheitsgesellschafter beteiligt. Obwohl die bestehenden Vereinbarungen in
diesen Fallen jeweils Schutzmechanismen zugunsten der Minderheitsgesellschafter enthalten,
fuhrt die Stellung als Minderheitsgesellschafter dazu, dass die Wacker-Gruppe teilweise nur
beschrankt Einfluss auf wichtige strategisch relevante Entscheidungen hat und diese unter
Umstanden auch gegen ihren Willen getroffen und umgesetzt werden konnen. In besonderem
Male gilt dies fuir Gemeinschaftsunternehmen, an denen Wacker nur eine Minderheitsbeteili-
gung halt, wie etwa der gemeinsam mit APCI gehaltenen Air Products Polymers (,,APP") oder
dem Joint Venture zur Produktion von Siloxan in Zhangjiagang mit Dow Corning. Daneben ist in
Gemeinschaftsunternehmen, an denen Wacker mit seinen Partnern zu gleichen Teilen beteiligt
ist, wie dem Joint Venture mit Asahi zur Silikonproduktion in Japan, dem Joint Venture mit
Dymatic flir Silikonprodukte fir Textilanwendungen oder dem geplanten Joint Venture mit
Samsung, in besonderem Mal3e die Gefahr einer Blockade strategisch notwendiger Entscheidun-
gen gegeben. Aber auch im Hinblick auf Joint Ventures und Gemeinschaftsunternehmen, an
denen die Wacker-Gruppe mehrheitlich beteiligt ist, besteht keine Gewahr, dass aus der Betei-
ligung von Minderheitsgesellschaftern keine Nachteile entstehen. Die Fahigkeit der
Wacker-Gruppe, ihre Strategien erfolgreich umzusetzen, ist in allen diesen Fallen moglicherweise
beeintrachtigt, insbesondere dann, wenn die Interessen des jeweiligen Partners nicht mehr den
Interessen der Wacker-Gruppe entsprechen oder fur Partner die Moglichkeit zur Blockade von
Entscheidungen besteht.

SchlieB3lich besteht die Gefahr, dass der jeweilige Joint Venture-Partner aus wirtschaftlichen,
strategischen oder sonstigen Griinden die Zusammenarbeit mit der Wacker-Gruppe nicht fortset-
zen mochte und eine Beendigung seines Engagements anstrebt. Dies ist bei APCI im Hinblick auf
die Beteiligungen an Wacker Polymer Systems und APP der Fall. Umgekehrt kann der Joint
Venture-Partner auch eine Ubernahme der von der Wacker-Gruppe gehaltenen Beteiligung
anstreben, wie dies bei dem Joint Venture Planar Solutions LLC der Fall ist. Aufgrund von
derartigen strategischen Entscheidungen der Joint Venture-Partner kann Wacker unter Umstan-
den gezwungen sein, entweder den Eintritt neuer Partner in ein bestehendes Joint Venture zu
akzeptieren, was zu Divergenzen bei der Zusammenarbeit im Joint Venture fliihren konnte, oder
die Beteiligung des Partners zu erwerben bzw. die Zusammenarbeit im Joint Venture zu been-
den, was gegebenfalls nicht den Interessen der Wacker-Gruppe entsprechen konnte.

Jedwede Beeintrachtigung der Umsetzung der Strategie der Wacker-Gruppe — sei es aufgrund
von Divergenzen mit ihren Partnern, sei es infolge eines etwaigen Scheiterns von Joint Ventures
oder Gemeinschaftsunternehmen — birgt das Risiko, dass die Investitionen der Wacker-Gruppe
in die jeweiligen Joint Ventures und Gemeinschaftsunternehmen nicht zu dem erwarteten Erfolg
fihren und konnte sich dementsprechend erheblich nachteilig auf die Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage der Wacker-Gruppe auswirken.

Die Produktionsanlagen der Wacker-Gruppe sind Betriebs- und Unfallrisiken ausgesetzt

Wiewohl sich die Wacker-Gruppe hohe Technik- und Sicherheitsstandards fiir Bau, Betrieb und
Instandhaltung ihrer Produktionsanlagen gesetzt hat, lasst sich das Risiko von Betriebsstorungen
nicht ausschlieBen. Diese kdnnen sowohl aus externen, nicht von der Wacker-Gruppe
beeinflussbaren Faktoren — wie etwa Naturkatastrophen oder Terrorismus — resultieren; oder
aber, wie dies bei einem Unfall in Wackers Werk Niinchritz im Sommer 2005 der Fall war, aus
internen Unféllen oder sonstigen Fehlern im Betriebsablauf — wie etwa Brand, Explosion, die
Freisetzung giftiger oder gesundheitsschadlicher Stoffe. Zudem besteht in allen diesen Fallen
das Risiko, dass Menschen, fremdes Eigentum und/oder die Umwelt geschadigt werden, was zu
erheblichen finanziellen Belastungen flihren und auch strafrechtliche Konsequenzen haben kann.
Zwar hat die Wacker-Gruppe im Hinblick auf derartige Risiken in einem aus Sicht der Gesellschaft
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angemessenen Mal3e Versicherungen abgeschlossen (etwa Sach-, Haftpflicht- und Betriebsunter-
brechungsversicherungen); dennoch besteht keine Gewahr, dass dieser Versicherungsschutz
ausreichend ist.

Hinzu kommt, dass die Wacker-Gruppe — entsprechend ihrer Strategie der Nutzung einer effizi-
ent integrierten Produktion — einen betrachtlichen Teil ihrer Produktionsanlagen an einigen
wenigen Standorten konzentriert hat. Etwaige Betriebsstérungen an einem dieser Standorte —
beispielsweise in Burghausen — hatten mithin Auswirkungen auf einen ganz erheblichen Teil der
Aktivitaten der Wacker-Gruppe. Jedweder Produktionsausfall oder -stillstand, der nicht durch
entsprechende Versicherungszahlungen kompensiert wird, hatte UmsatzeinbulRen zur Folge,
wodurch die Vermoégens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe ebenso beeintrachtigt
wiirde wie durch aufgrund etwaiger Unfélle hervorgerufene Schadensersatzzahlungen.

Die Wacker-Gruppe unterliegt vielfaltigen umweltrechtlichen Anforderungen, und es
kann nicht ausgeschlossen werden, dass sie einer Haftung fiir deren Nichteinhaltung
oder fiir Altlasten ausgesetzt ist

Die Wacker-Gruppe unterliegt in samtlichen Geschaftsbereichen weltweit einer Vielzahl von sich
laufend andernden und standig fortentwickelnden und anspruchsvoller werdenden Vorschriften
zum Umwelt- und Gesundheitsschutz sowie Regelungen in Bezug auf den Umgang mit Chemika-
lien und Gefahrstoffen. Diese Vorgaben haben in der Vergangenheit erheblichen Investitionsbe-
darf begriindet, und die Gesellschaft geht davon aus, dass hierfliir auch in der Zukunft
betrachtliche Mittel erforderlich sein werden. Dies gilt insbesondere dann, wenn die von der
Wacker-Gruppe einzuhaltenden Vorschriften erheblich verscharft werden; ein Risiko, das von der
Wacker-Gruppe nicht beeinflusst werden kann und dessen Auswirkungen sich auch nicht von der
Gesellschaft prognostizieren lassen. Jedwede Erhohung derartiger Aufwendungen wiirde die
Vermogens-, Finanz- und Ertragslage der Wacker-Gruppe beeintrachtigen.

Die Wacker-Gruppe betreibt Standorte, die seit geraumer Zeit — oftmals seit Jahrzehnten —
industriell genutzt werden und bei denen in der Vergangenheit auch Verunreinigungen des
Bodens